
 
  

艹逼在线网站,详细解答、解释与落实打开你与世界对话的新窗口、
尽享精彩影片！

添加网页到搜索引擎收藏夹会有利于seo优化吗?

〖One〗、有一定的优化效果。有利于搜索蜘蛛的爬行
相当于一个外链作用，但相对于一般的锚文本链接效果一般。

〖Two〗、原创比较麻烦，可能也不会被收录，能原创好，个人建议新站长用伪原创吧。伪原创容易些
。

〖Three〗、SEO面向的对象就是百度这个庞大的搜索引擎，可以说，一切的SEO知识都是起源于百度
的优化指南（具体可查看马海祥博客《百度移动搜索优化指南0》的相关介绍），所以对新手SEO来说
，应该要学会把这个优化指南看做是SEO的圣经，为什么要先去研读百度优化指南呢？针对新手这个问
题，马海祥在这里做一下简单的解

我做seo的,现在最大的麻烦是我没有实际操作过,在公司也没有人教我...

〖One〗、进SEO技术交流指导群，进我空间，然后加群，里面有非常经典的资源，从不会到高手里面
都是。实践经验是靠自己得到的，可以边做边学，也可以自己先做个网站，积累经验。自己做一个网
站，域名，空间花不了多少钱，2-3百，然后把你学到的都用到你的网站上，观察结果，然后总结经验
。

〖Two〗、关键词的选用：如果你是新卖家，那么就选择一些不是很热门的关键词，因为热门的关键词
你没有权重所以排名也自然也不会好，说白了就是搜索引擎对你不信任，等你成交量相对提高了再去
更换关键词。

〖Three〗、巴西龟长期生活在这种水质中，是否有害大肠菌还没有定论，而这种有化学药物的水是否
有伤及动物内脏器官也没有把握，所以最好还是不用化学药物。 最简单的办法是完全换水。餵食后四
小时把旧有脏水放掉、抽掉、倒掉。然后以中等硬度的刷子和清水刷洗容器四壁和底面。

〖Four〗、如何让自己的利益最大化。 功利性交友真正的目的还是实现投资最小化和利益最大化。有
些大度的朋友喜欢帮别人，自己有困难了却因为面子很少去求人家帮忙，这是一种彻底的傻。朋友的
基本作用是互相帮忙，甚至从某个层面上来讲互帮也是一种维持朋友关系的钮带。

〖Five〗、作为一个二胎妈妈，我认真总结了以下9样东西，两个孩子可以接替使用： 婴儿床：其实，
我是不太建议购买婴儿床的。因为孩子小的时候，基本和妈妈在大床上睡，再大些可以买那种和大床
相连接的拼接床，孩子睡得更舒服一些。不过，如果买了的话，也没关系，二宝可以接着大宝用，也
更多一倍实现了它的价值。

〖Six〗、丶个人特色，做自己 这一步跟女孩化妆是一个道理，每个人化同样的妆可能没人记得住。你
没有辨识度。打造属于你有个人特色的自己的朋友圈，让人眼前一亮。那么具体怎么做呢？首先，自
己产品自己亲身试用拍图，更有说服力。这里注意一点，麻烦美女们注意收拾一下自己，注意一下形
象。

引流客户的最快方法是什么

                               1 / 3



 
〖One〗、如果你非要一个“最快”的答案，那我告诉你：老客户转介绍，是速度最快、成本最低、质
量最高的引流方式，没有之一。

〖Two〗、更具吸引力的引流话术方法如下： 引起兴趣 使用引人入胜的开场白。 强调价值
突出你的产品或服务如何为潜在客户解决问题或提供优势。 调动情感
使用情感化的语言来触动潜在客户。 强调优势 如果产品或服务易于使用，强调这一点。 提供优惠
如果有可能，提供一些优惠或促销活动来吸引潜在客户。

〖Three〗、要引流客户，需要明确目标客户群体，优化搜索引擎排名，并利用社交媒体营销。同时，
要不断尝试新的引流方法，如内容营销、口碑营销等，以保持竞争力和吸引力。最重要的是，要始终
关注客户需求，提供优质的产品和服务，以赢得客户的信任和忠诚度。

〖Four〗、口碑营销：通过口碑推广，激发满意客人的口碑，吸引更多的潜在客人。以上方法只是一
些常用的宾馆销售引流客源的方法，宾馆可以根据实际情况选择适合自己的引流方式。

〖Five〗、利用客户互动： 在客户咨询或购买过程中，适时提出加微信可获得更多福利或专属优惠。例
如，客户询问是否可以包邮或是否有小礼物时，可以告知加微信即可享受更多优惠。这种方式需要在
合适的场景下提出，避免过于强硬或诱导。

百度小程序显示seo检测缺少关键词怎么解决啊?

〖One〗、关键词是网页head里的一个标签，以前对于SEO有益处，现在已经没有作用了，不必太在意
这个，内容里有关键词就行了。

〖Two〗、解决方案：官网发布与多平台一键推送 通过官网发布推文自主规则设定：官网内容由商家
自行定义，可自由插入二维码、小程序码或外部链接，突破公众号的限制。SEO优化支持：官网内容更
易被百度收录，通过关键词优化、原创内容发布，可提升在搜索结果中的排名。

〖Three〗、小程序矩阵推广，就是做一批微信小程序，首先小程序名称可以做有指数的关键词，另外
小程序的流量也是很大，我们可以通过软件进行小程序自动发文，也是会被搜一搜收录，并且微信小
程序每天发文是没有限制，和公众号每天发8篇不一样。

怎么推广自己的产品

〖One〗、推广自己的产品，可以采取以下几种方式： 深入了解产品： 首先，需要对产品有深入的了
解，包括其优缺点、性能、功效等。这是推广的基础，只有真正了解产品，才能更有效地向潜在客户
介绍其价值和优势。 线下推广：
在允许宣传且人流量大的位置，如商场、超市、展会等，设立摊位或广告牌，进行人对人的推广。

〖Two〗、推广自己的产品，可以采取以下几种策略： 利用微信朋友圈推广 朋友圈动态发布：定期在
朋友圈发布与产品相关的信息，如产品特点、使用心得、优惠活动等，吸引朋友圈内潜在客户的注意
。互动营销：鼓励朋友圈好友点赞、评论和转发，通过互动增加产品的曝光度和信任度。

〖Three〗、推广自己的产品，可以采取以下几种策略： 深入了解产品： 核心要点：首先，必须对自己
的产品有深入的了解，包括其优缺点、性能、功效等。这是推广的基础，只有真正了解产品，才能有
效地传达给潜在客户。

〖Four〗、精准渠道合作：选择与产品匹配度高的渠道推广，例如母婴产品可对接母婴类平台或社群
，避免盲目投放大流量但无关的平台，提升转化率。 打造产品差异化：分析同类产品卖点，挖掘用户
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未被满足的需求，转化为差异化优势。例如保温杯可突出“12小时保温+单手开盖+食品级材质”，形
成独特卖点。
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