
 
  

搜人人爱人人碰人人看,警惕虚假宣传、全面解答与解释开启你的设
计之旅、助你快速上手！

百度推广现在还有人在做吗?

百度推广目前仍有很多人在做，尤其在SEM（竞价排名）和SEO（搜索引擎优化）领域，企业根据自身
需求和预算选择不同策略，部分企业甚至同时采用两种方式。以下从不同角度分析其现状：SEM（百
度竞价排名）仍有大量企业投入快速见效与持续投入：百度竞价排名通过出价直接获取搜索结果页的
广告位，只要预算充足，关键词排名可立即生效。

百度推广目前仍有流量，但相比过去有所减少。以下从百度推广的两种形式及流量现状展开分析：百
度推广的两种形式竞价（SEM）基本操作：在百度公司开设账户，筛选关键词，用户通过关键词找到
官网或宣传页面。

百度竞价是否好做 百度竞价作为竞价推广行业的代表之一，其操作难度和成本在不断增加。一方面，
由于竞争激烈和流量减少，企业需要投入更多的预算和精力才能获得理想的推广效果。另一方面，随
着网民的日益聪明和挑剔，企业需要不断优化广告创意和页面设计，以提高点击率和转化率。

金融行业 现在金融行业搜索比较多的就是房贷、车贷咨询的问题比较多，目前百度广告平台有金融行
业专业的人员入驻，在用户搜索关于金融行业的一些问题时，专业人士会以最容易理解的方式进行解
贴近实际生活，粉丝的粘性比较高。

大家觉得现在SEO好做吗,是不是没有前途了啊

〖One〗、SEO并未走到尽头，仍有发展前景，但行业热度下降且对从业者专业能力要求提升。具体分
析如下：SEO行业现状：热度下降但未消亡话题热度大幅降低：SEO话题热度已大幅下降，例如某SEO
从业者曾每天发布帖子时，热门帖子评论量可达数百条，最高达700多条，而现在每周一篇帖子平均评
论量仅三四十条。

〖Two〗、其次，你要掌握网站的技术，我见过一些做SEO的人，连什么是服务器，什么是数据库，ht
ml和php各自是干吗的都没搞清楚。真的不知道在不了解这些技术的情况下，如何去做好一个和网站打
交道的工作。这边衍生出去实在是太多了，每个技术的充分掌握，都可以帮助你在SEO方向找出更多方
法和技巧。

〖Three〗、做百度SEO业务员好吗总体而言，百度SEO业务员仍有一定发展空间，但需结合个人职业
规划与行业趋势综合判断。具体分析如下：行业存在基础：只要用户仍通过搜索引擎获取信息，且搜
索引擎内容无法完全满足所有需求，SEO行业便不会消失。

〖Four〗、所以，SEO流量依然是最大最好，但不意味着哪个公司或网站都能分到一杯羹。这些年SEO
显然是越来越难做了。如果每天只是转载些文章、发几个外链，这种SEO是没前途的。比较悲催的可能
是中小企业的SEO，尤其是传统企业，网站没内容，老板不给预算，还要求当月出效果。在这种企业做
SEO也是没前途的。

〖Five〗、广告流量成本高。为了更快地出效果，现在大家都会去投竞价，最后的结果就是，只有平台
方赚钱了，大家都在陪跑。广告流量有瓶颈。每个品类的流量都会有自己的瓶颈，自然流量是对竞价
流量的一个补充。SEO流量稳定，不需要再点击付费。
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〖Six〗、SEO：虽然也存在竞争，但互联网范围广泛，不同行业、不同领域的网站都有机会通过优化
获得流量，竞争相对分散。而且可以通过不断挖掘新的长尾词，开拓新的流量来源。ASO：应用市场
应用数量众多，如APP Store有150万个应用，同行业竞争对手非常多。

百度seo现在还有效果吗?

百度推广目前仍有很多人在做，尤其在SEM（竞价排名）和SEO（搜索引擎优化）领域，企业根据自身
需求和预算选择不同策略，部分企业甚至同时采用两种方式。以下从不同角度分析其现状：SEM（百
度竞价排名）仍有大量企业投入快速见效与持续投入：百度竞价排名通过出价直接获取搜索结果页的
广告位，只要预算充足，关键词排名可立即生效。

技术本身并没有那么严谨，还是思维，决定最后的出路，和最终的效果。

SEO不只是可以优化百度，也可以优化头条上的搜索，App排行榜上的搜索等等，其实原理都是差不多
的，只是优化细节有些不同而异。以后人工智能的出现可能会对SEO从业人员有更高的要求；5G普及
，信息传输效率极大增长之后，可能现在的搜索优化方式会淘汰一大批，但是万变不离其宗。
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